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a Bolsa estd cara o bara-
‘ ta?, me preguntaba el

% otro dia un amigo. Y yo, |

haciendo gala de mis
origenes gallegos, le respondia:
{cara o barata con respecto a
qué? La economia (y la Bolsa), en

tanto a ciencia social, se puede es- |

tudiar desde muiltiples perspecti-
vas. La bdsqueda de la certeza
puede llegar a ser tan infructuosa
como la del mitico El Dorado. Sin
embargo, un indicador como el
PER (price earning ratio) permite
responder en parte la cuestién
planteada. El PER es el cociente
entre la cotizacién de la accién
(numerador) y el beneficio de la
compaiiia (denominador). La Bol-
sa puede subir mucho y estar ba-

¢La bolsa
esta cara?

rata si los beneficios de Sus em-
presas han subido muchd mds. O
mantenerse muy cara a pesar de
caer los precios de las acciones
que en ella cotizan con tal que
los beneficios se hayan desploma-

do en un porcentaje superior. |
| PER elevado es sinénimo de Bolsa

cara. PER reducido, de Bolsa bara-
ta. .
En la actual tesitura, un Ibex
35 cotizando 9 veces beneficios
parece aportar algo de tranquili-
dad a aquel inversor que esté den-
tro del mercado. Siempre y cuan-

do lo veamos desde la perspectiva

de haber llegado a cotizar mds de
25 veces en el ya lejano 2007, en
plena burbyja inmobiliaria. En
esa época el Ibex 35 llegé a valer

- inversores se decantan

Hoy, con la bolsa barata
e intereses exiguos, los

por la renta fija

15.800 puntos. Ahora se encuen- |
tra por debajo de los 8.300. Un
47% menos.

Pero esta relatividad es todavia
mds exacerbada cuando compa- ,
ramos la renta variable con su |
tradicional enemigo: la renta fija. |
En 2007 se podia invertir en im-
posiciones a plazo fijo (IPF) a un
afio al 7%. Hoy en dfa la mejor
oferta se encuentra en el 4,5%.
Un 40% menos de rentabilidad.
Moraleja: con una bolsa caray
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unos IPFs altos, los inversores pre-
ferian la irresistible adrenalina
de la Bolsa.

En cambio, hoy en dia, con
una Bolsa barata y unos intereses
exiguos, los inversores se decan-

: tan por la soporifera tranquilidad
-de un depésito bancario. No pare-

ce muy coherente éverdad? El
tiempo decidird cual se las dos es-
trategias habrd sido mejor inver-
sion. En octubre del afio 2008, el
PER del Ibex 35 se desplomaba
hasta 6,5 veces. En aquel momen-
to no sabiamos si los precios eran
de derribo o de ganga. Y es que
temiamos ser tachados de necios
y confundir valor con precio. Va-
mos, exactamente igual que aho-
ra. =

Negocios con vida

La compraventa de negocios es una herramienta de la Camara que facilita el hallazgo de pymes rentables

RICARDO BARCELO
rbarcelo@aragon.elperiodico.com
ZARAGOZA

La crisis econémica ha enterrado
a miles de empresas aragonesas
{mds de 5.000 en los tltimos cua-
tro afios, segin las cifras que ma-
neja la patronal), pero hay nego-
clos'que tienen mds de unavidaa
pesar de las circunstancias actua-
les. Elena Lizaro, natural de An-
dorra y licenciada en Historia Mo-
derna, es un ejemplo de que
cuando una puerta se cierra una
_ventana comienza a abrirse. Ella
trabajé durante mas de 20 afios
en tres multinacionales far-
macéuticas en varias comunida-
des auténomas como jefa de labo-
ratorio, pero un despido a co-
mienzos del 2010 le brindd la
oportunidad de tomar la iniciat-
va y apostar por una de sus gran-
des pasiones, los nifios, ademas
de conseguir una mayor calidad
de vida, reconoce Elena. Tras mu-
chos afios de carretera y viajes
por motvos laborales, decidié fi-
jar su residencia habitual en Za-
ragoza. Y entonces surgi6 la opor-
tunidad cuando llevaba cuatro
meses en el paro.

«En la Cdmara de Comercio de

Zaragoza me dijeron que querian
traspasar una guarderia en la ciu-
dad y ahi me lancé», recuerda Ele-
na que previamente buscé en in-
ternet y recorrid varios pueblos
cercanos hasta que finalmente
acudi6 a los organismos oficiales.
Hoy gestiona la guarderia Mami.
iSi! en la calle Maria Moliner de
Zaragoza tras alcanzar un acuer-
do con la anterior propietaria. El
centro tiene a 54 nifios matricu-
lados y cuenta con cinco profeso-
ras de Educacién Infantil.

El eslab6n de enganche a este
negocio fue el drea de creacién de
empresas de la Camara de Co-
mercio de Zaragoza que tiene
una bolsa de compraventa de ne-
gocios. Allf ponen en contacto y

asesoran a emprendedores y a
empresarios de negocios solven-
tes que, por distintos motivos co-
mo la jubilacién o cuestiones per-
sonales, ya no pueden seguir ges-
tionando el negocio. La iniciativa
suma en la actualidad 20 empre-
sas industriales, negocios de hos-
teleria, comercios y negocios de
servicios consolidados de Zarago-
za.

LOS PERFILES 7 Esther Tejido es
una de las responsables de este
servicio y subraya que los mu-
chos interesados que se han acer-
cado en las dltimas semanas res-
ponden a dos perfiles bien dife-
renciados: gente desempleada y

personas con cierto poder adqui-
sitivo que quieren crecer a bajo
coste. No obstante, considera que
todo aqiiel que acuda a asesorar-
se, ademds de pedir cita previa,
debe responder a tres cuestiones
bdsicas: «qué quieren hacery a
qué quieren dedicarse, saber qué
saben hacer y en qué inversién se
pueden meter», resume Esther,
que afiade que con esos tres crite-
Tios «decidimos cudl es el perfil
mds adecuado y le ponemos en
contacto con el empresarior.
Ademds, la Cdmara también rea-
liza filtros por el lado del vende-
dor, ya que en algunos casos os
encontramos con problemas
Jjuridicos, en las instalaciones o

de viabilidad», precisa Esther
Tejido.

EL OTRO LADO 7 Uno de los que
ha superado todos esos filtros es
José Luis Artigas que pretende
traspasar el Asador La Sarmentera,
ubicado en la calle Unceta de Za-
ragoza, porque quiere jubilarse.
«Llevo desde los 14 afios trabajan-
do y me tienen que operar de la
columna; por lo que creo que ya
es hora de retirarme». A sus 61
afios de edad reconoce que uno
de los grandes problemas para:
realizar el traspaso son los bancos
y las cajas de ahorros. «Si la banca
diera mds créditos ya hubiera
traspasado el negocio», apunta.

JAME GALINDO
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L IR U TR A AT T
Una iniciativa

' que permite

evitar cierres y
mantener empleos

»» El proceso derivado de la
compraventa de negocios
pretende lograr un acuerdo
que evite el cierre de empre-
sas, sobre todo de las pymes.
Ademas contribuye al mante-
nimiento de los puestos de
trabajo y de las operaciones
con clientes y proveedores.

< Continuar con un negocio
que ya esta en marcha impli-
ca ventajas para los empren~
dedores, ya que al ser una
empresa que esté en funcio-
namiento suelen requerir me-
nor inversion, se reducen los
tramites administr , NO
hace faita buscar un local co-
mercial, cuentan con una
clientela fija y tienen un nom-~
bre comercial conocido, reco-
nocen desde la Camara de

,
Artigas acudié a

mercio de Zara-
goza con e] obje-
tivo de que esta
institucién avala-
se la situacion del
asador que regen-
" ta. «Los técnicos
vinieron a ver el
restaurante y rea-
lizaron un infor-
me.sobre el estado
del mismo» en el
que se detallaban
aspectos como la

zan un inventario
y la situacion de
las cuentas y la via-
bilidad del nego-
cio, entre otras
cuestiones.

Uno de los temas
mds delicados para

la Camara de Co-

maquinaria, reali-.

Elena Lazaroenla
guarderia que
actualmente
gestiona.

quien quiera hacerse con un ne-
gocio es encontrar financiacién.

DESDE 20.000 EUROS / Ademas del
asesoramiento hay que tener en
cuerita las posibilidades de en-
deudamiento del futuro empresa-
‘rio. La responsable de la Cimara

de Comercio, Esther Tejido, su-
braya que la inversién dependerd
mucho del sector de actividad (co-
mercio, industria o servicios), pe-
ro las cantidades fluctian entre
los 20.000 euros y el millén de
euros. Elena Ldzaro réconoce que
la inversién es «muy importante»

'y que apenas existen ayudas, por

1o que «sin dinero del banco o de
la familia es muy dificil poner en
marcha una iniciativar,

A pesar de todo, la Tesponsable
de Ia Camara recuerda que la ca-
pacidad de gestién del nuevo em-
presario es «primordialy.==
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UN PROCESO
TUTORIZADO

< El programa, desairollado
por la Camara de Comercio
desde hace ya cinco afios,
nacié con el apoyo de la
DGA. Con el tiempo se ha
diversificado recientemente y
hoy también incluye, ademas
del comercio los sectores
industrial y servicios que i
presentan unas normativas y 1
requisitos mucho mas !
exigentes a la hora de realizar
un traspaso. i
ANALISIS
SLos asesores realizan un
andlisis de la empresa que se
quiere traspasar. Asi, facilitan
a los potenciales -
emprendedores una
completa informacion sobre
el negocio. Luego se realiza
una evaluacion de la zona, de
la poblacion por franjas de
edad y potenciales clientes,
asi como un andlisis
financiero (necesidades de

v gast

VIABILIDAD .

o Alos emprendedores se
les ayuda a localizar la oferta
de negocio mas adecuada a
su.perfil y se les ofrece
asesoramiento juridico
{revision de contratos de
arrendamiento, posibles
renovaciones de licencia...).
Ademas, se estudia la
viabilidad del negacio.
TURDRIA

2 Del lado de quien deja la
actividad y se dispone a
realizar un traspaso, esta
institucién ayuda a calcular el
precio de mercado de su
negocio y a buscar posibles
compradores dentro de la
boisa de compraventa de la
Camara. Ademads, les
asesoran para conocer los
tramites que debera realizar
antes y después de la
operacion.




