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Las grandes superficies inician sus
rebajas con atascos y aglomeraciones

‘Hubo importantes
retenciones en los
accesos a varios
centros comerciales

Pese a la crisis,
esperan vender un
3% mas respecto
ala temporada

del afio pasado
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ZARAGOZA. Olvidar la floja tem-

: porada otofio-invierno con una

buena campafia de descuentos.

; Con este propdsito empezaron

ayer las grandes superficies co-
merciales sus rebajas, con las que
pretenden aumentar sus ventas
aproximadamente un 3% respec-
to al afio pasado con productos,
en algunos casos, hasta un 70%

| mas baratos.

Los establecimientos, segiin da-

! tos de la Asociacién Nacional de
: Grandes Empresas de Distribu-
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cién (Anged), ofrecerdn descuen-
tos entre el 10% y el 20% en pro-
ductos de bazary electrénicay se

ARANZAZU NAVARRO
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Articulos necesarios. Muchos de los primeros

clientes buscaban ayer prendas y complemen-
tos que ya habian visto con anterioridad.

1llegara hasta €l 70% en los articu-
los textiles. Precisamente, segiin
las mismas fuentes, son estos al-
timos los més demandados por
los consumidores (prendas de
moda, abrigo y deporte), seguidos
delos de menaje y equipamientos
para el hogar.

Al coincidir con fin de sema-
na, el primer dia de rebajas dejd
cifras para el optimismo. Solo
por los centros de El Corte Inglés
de Aragén pasaron, aproximada-
mente, entre 60.000 y 70.000 per-

" sonas. También fuentes de Gran-

casa aseguraron que hacia afios
que no vivian un dia de arranque

de rebajas con tanta afluencia de

gente.

De hecho, los accesos a varios
centros comerciales se colapsa-
ron amediamafiana. Enlas entra-
das a Plaza, tanto por la antigua
N-II como por la Z-40, hubo im-
portantes retenciones. Incluso, en
alglin momento, el trafico estuvo
parado y més de un conductor de-~
sisti¢ y dio media vuelta al com-
probar el colapso de coches. La

- Policia Local de la capital arago-

nesa también tuvo que regular la
circulacién en el entorno de la ca-
lle de San Ignacio de Loyola.

Las grandes superficies se su-

A pie de calle | Los aragoheses se abalanzaron ayer a las grandes superficies para beneficiarse de descuentos de
més del 50% en ropa y complementos. El pequefio comercio mostraba rebajas mas timidas que rondaban el 30%

Madrugones v filas de hasta dos horas

as calles y centros comer-
ciales de las principales
ciudades aragonesas se
convirtieron ayer en un desfile de
bolsas y prisas, sonrisas de satis-
faccion por haber cazado la pren-
da deseada y caras de espanto al
descubrir las enormes filas que
reinaban en las grandes superfi-
cies. Lamayoria de escaparates de
las grandes superficies lucian car-
teles con descuentos del 50% -en
-algunos casos, del 70%- mientras
- el pequefo comercio, mas timido,
anunciaba ‘rebajas’ sin detallar
porcentajes que en la mayoria de
los casos rondaban el 30%.

La fria brisa matutina no impi-
di6 que mas de 50 personas mon-
taran guardia a las 8.40 ante la
puerta de El Corte Inglés de la
glorieta de Sasera para llevarse a

casalos articulos que habjan esta-
do fichando dias atras.
. «Siempre lo veia por la tele pe-
i ro nunca habia acudido a la puer-
1tas: Como este afio el primer dia
"de rebajas ha caido en sibado, he
!venido a por varias camisas y jer-
iseys que ya tengo miradosy, apun-
itaba ayer, el zaragozano Javier L6-
pez, que tenia pensado gastar
‘unos 100 euros en ropa que segin
afirmé, «necesitaba». Sin embar-
g0, a su mujer, Sabine Cluytens,
no le parecia muy ajustada esta
cantidad. «Yo dirfa que gastare-
mos unos 200 o 300 euros...», cal-
culaba entre risas.
| Mientras algunos como Lopez
'y Cluytens se iniciaban en la peli-
igrosa carrera hacia las escaleras
Imecdnicas, otros eran expertos en
ella. «Yo siempre intento comprar

enrebajas. No tiene sentido pagar
mas dinero por cosas que no lo va-
len», aseguraba José Angel Este-
ban. :

Otros, como Elvira Ruiz, empal-
maban una noche de guardia en
el hospital con el primer dia de re-
bajas. «En vez de irme a casa, me
he tomado un café y me voy a ir
toda la mafiana a ver si son ver-
dad esos descuentos que anun-
cian. No necesito nada en particu-
lar, pero lo voy a mirar todoy, ad-
vertia ante un cartel de prendas
rebajadas hasta un 60%.

Tras la estampida hacia Jas es-
caleras, menos llamativa que en
otras ciudades como Madrid, al-
gunos dependientes del centro
comercial comentaban sorpren-
didos que la gente «nunca habia
corrido tantox.

La afluencia de clientes fue to-
lerable entrelas 9.00 y1as10.00 en ,
ElCorte Inglés y en las tiendas del
grupo Inditex (Zara, Massimo
Dutti, Pull & Bear, Stradivarius,
Bershka y Oysho), que -adelanta-
ron una hora la apertura de puer-
tas.

Sin embargo, a partir de las
10.00, la multitud se uni6 alos gru-
pos de madrugadores llegando a
formar colas de mas de dos horas,
en tiendas como Massimo Dutti
del paseo de la Independencia,
donde la fila ocupaba todos los
pasillos del establecimiento. An-
te ladesesperacion, los clientes se
lanzaban a criticar la organizacién
de la caja o hacian nuevas amista-
des mostrandose las prendas que
pronto se llevarian a casa.

Bimba y Lola fue otra tienda
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man asf a la campania de rebajas
iniciada hace una semana por el
pequefio comercio de Aragon, to-
davia mas mermado si cabe porla
crisis econémica. De hecho, pro-
pietarios de algunos estableci-
mientos califican estaGltima tem-
porada como la «peor de su histo-
ria» y estiman las pérdidas en has-
taun 40%. ’

El presidente de la Federacion
de Empresarios de Comercio y’
Servicios de Zaragoza y Provincia
(Ecos), José Antonio Pueyo, se
mostrd un poco mas cauto y cifré
en un 10% de media la bajada de
ventas. No obstante, Pueyo si que
reconocio la dificil situacién enla
‘que se encuentra el pequefio co-
mercio con18 meses de caida con-
secutiva. «Han bajado todos los
subsectores del comercio, hasta el
de la alimentacién. En los equipa-
mientos del hogar, debido al pa-
rén de la construccién, el descen-
so ha sido estrepitoso», subrayo.

AN.

Colas imposibles. Los primeros clientes del Corte Inglés pudieron disfrutar de cierta calma entre las .00 y
las 10.00. Pasada una hora tras la apertura de puertas, el centro comercial empezé a abarrotarse con largas
filas de espera. Los compradores aprovechaban para ensefiarse los articulos que pronto se llevarian a casa.

con gran éxito. Muchas mujeres
acudian en busca de sus bolsos y
zapatos de moda; rebajados entre
el 30% vy el 50%. Los centros co-
merciales, como Grancasa o Pla-
za, también estuvieron abarrota-
dos.

Quienes esperaron a las 14.00
para hacer sus compras vieron c6-
mo la masa seguia atestando las
tiendas y no fue hasta las 15.00°
cuando los establecimientos lo-
graron un pequefio respiro.

Los clientes se mostraban satis-
fechos con los descuentos de las
grandes superficies, que mientras
otros afios partian del 30% o 40%
e iban ascendiendo progresiva-
mente, este 2012 han partido di-
rectamente del 50%. «Merece la
pena haber madrugado... iFfjate, a
mitad de precio!», exclamaba Pa-
qui Mufioz mientras se disponiaa
pagar un jersey en un centro o=
mercial por 1595 euros que antes
costaba 29,95.

Ante estas ofertas, también hu-
bo quien dejaba espacio para el
analisis. «Lo que yo me pregunto
es si realmente estan tirando las
cosas de precio o es que antes nos
‘robaban’ muchoy, reflexionaba la
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Callles aharrotadas. |as calles de'Huesca también vi-
vieron |a euforia de las compras con cientos de perso-
nas cargadas de bolsas en busca de més ofertas.

Confié en que esta temporada
sea «buenay, sobre todo, si se tie-
ne en cuenta que este otofio-in-
vierno, con unas temperaturas
bastante altas para la época, no se
ha vendido apenas ropa de abri-
20. Y estimé que el pequefio co-
mercio puede incrementar sus
ventas un 5% maés respecto a la
temporada de rebajas del afio pa-
sado. . )

‘En ese sentido, se manifesto el
presidente de la Unién de Consu-
midores de Aragén (UCA), José
Angel Olivan, que se mostré op-
timista y asegurd que estas reba-

jas se presentan «muy interesan-  de 300 metros cuadrados pueden: denta del Gobierno de Aragén. por arreglo o pagos con

tes», ya que lamayoria de comer-  abrir libremente, y se limita los . Record que Madrid tiene unos tarjeta. -

cios ofrecen descuentos que ron-  dias a las grandes superficies co- municipios muy grandes al con- Informarse antes de

dan el 50%, a diferencia de otros merciales. La presidenta de Ara- trario que Aragon'y la capital de comprar. La Union de

afios que empiezan disminuyen- gon, Luisa Fernanda Rudi, enuna ~ Espaiia tiene un flujo de visitantes Consumidores de Aragén

do un 30% 0.40% el precio. entrevista a Efe, asegurdé que en  «tremendo» del que Zaragoza ca- aconseja preguntar en el
También recordé que la crisisy  ese sentido, han sido «prudentes  rece. «Para este afio hemos man- establecimiento por la po-

elbuen climafrenaronel consumo  manteniendo las cosas como es- - tenido los horarios tal como esta- litica de devoluciones para | |

en otofio haciendo esperar a mu-  taban». * bany, matizé Rudi. o evitar problemas, I

chos ciudadanos para- comprar en

.

oscense Concha Lardiés. Tam-
bién opiné que, «si realmente

rebajas. «Aunque hay muchas ga-
nas de ir de tiendas, la reactivacion
de los comercios dependerd de los
precios, que de momento son
atractivosy, afladid. Desdela UCA
prevén que las ventas superarin, o
al menos alcanzaran, los niveles
del afio pasado.

Se mantienen los horarios

Para ayudar a las tiendas mds pe-
quefias a sortear la crisis, el Go-
bierno de Aragén ha decidido
mantener los horarios comercia-
les para este 2012. Es decir, los es-
tablecimientos que tienen menos

_Descarté la iniciativa de su ho-

JAVIER BLASCO

sonas a primera hora de la mafia-
na. La afluencia de clientes supe-

mologa en Madrid, Esperanza
Aguirre, en ese sentido, que
anuncié el pasado 15 de diciem-
bre la tramitacién en la Asamblea
de Madrid de la denominada Ley
de Dinamizacién del Comercio
madrilefio con el objetivo de que
sea aprobada y entre en vigor en
la préxima primavera.

«Madrid no es'igual que Ara-
gbn y esas y otras son las cosas
buenas que tienen las comunida-

des autdnomas en las que se-pue--

den tomar las decisiones muy en
funcién de las condiciones de ca-

da territorio», afirmé la presi-.

C.E.B/M.R.C.

. AN,

A mitad de precio. Paqui Mufioz comprd un jer-
sey.por 15,95 cuando antes costaba 29,95. Su
amiga se llevé un abrigo de 240 euros por 120.

jas ha sido igual», explicabala en-
cargada de Mango, Maria Jesus

RECOMENDACIONES

Solo comprar lo necesa-
rio. Aprovechar las reba-
jas para adquirir cosas que
ya se tenian en mente, no
dejéndose llevar tnica-

. mente por los precios.

Comprobar las etique~
tas. Deben mostrar el
precio original y el rebaja-
doy lo tnico que puede

cambiar es el coste del ob- '

jeto, pero-no otro tipo de
condiciones, como cargos

[erve |

INCIDENCIA
ESCASA EN
LA CAPITAL |

Elinicio de las rebajas en

‘las grandes superficies.tu-

vo una incidencia limitada
en Teruel, donde la practi-
ca totalidad del comercio
pudo iniciar los descuen-
tos el pasado dia 2 al tra-

" tarse de pequeiios esta-

blecimientos. La medida
si que afecta a las franqui-
cias y generd cierto «mo-
vimiento» en el Centro
Historico, segiin el geren-
te del Centro Comercial
Abierto, Rodolfo Pangua,
que confia en igualar, al
menos, los resultados de
ventas de 2011

Las tiendas del centro
urbano ya pusieron en

“marcha proimociones es-

peciales con el inicio de la
campafia navidefia. Los
comercios aplican des-
cuentos en funcién del re-
sultado de la campaiia in-
vernal. Segtin explicé Ro-
dolfo Pangua, a menos

quieren reactivar el comercio, de-  rd las expectativas de los depen-  Lépez. R . ventas y mayor acumula-
berian haber ajustado los precios _dientes, que esperaban que lafac- Mientras los consumidores de cién de stock, mas rebajas.
antes de rebajas». - turacién de este periodo dereba-  edad media y avanzada adquirfari Mientras algunos estable-

En Huesca

La capital oscense también vivid
la euforia de las compras, donde
tiendas con como Bershka, Stradi-
varius 0 Mango, que ofrecian des-
cuentos del 50%, no tardaron en
aglutinar colas de més de 40 per-

jas sea un 6% superior al de 2010.

Aungque los negocios estdn a
pleno rendimiento, la mayoria de
propietarios no contratar nuevos
empleados. «Los trabajadores
tendremos que esforzarnos un
poco mas durante los préximos
tres o cuatro dias. En otras reba-

articulos de los que se habian pri-

vado en la anterior campafia oto-

fio-invierno y que segun decian,
necesitaban en su armario, la ma-
yoria de jévenes buscaban pren-

das y complementos que obede-

cian a sus caprichos.
° MARTAROCATIN

cimientos optan por des-
cuentos «agresivos» de
hasta el 50% de entrada,
otros prefieren empezar
Ppor porcentajes mas mo-
destos para ampliarlos
con el tiempo. HA -




