ANEXO I.3. VIABILIDAD DEL PROYECTO

	1. Cliente tipo. ¿En quién pensamos cuando diseñamos nuestro producto/servicio?.


	2. ¿Qué parte del mercado supone?, en numero o porcentaje (explicar).
· 

	3. Problema/Propuesta de Valor. ¿Qué problemas resolvemos a nuestro cliente?.

	· 

	4. Canales de comunicación, distribución y estrategia publicitaria que utilizamos.
La manera en la hago llegar mi producto a los clientes

	· 

	5. ¿De donde provienen los Ingresos? sin IVA. Ventas, subvenciones, publicidad, financieros, extraordinarios etc

	· 

	6. Estructura de costes. Composición de los gastos sin IVA a los que debo hacer frente mensualmente.
· 

	7. Métricas Clave. ¿Qué indicadores tengo en cuenta para conocer y corregir la marcha de mi negocio?.

	· 

	8. Ventaja Competitiva. ¿Qué rasgos positivos me hacen mejor que otros negocios similares?.

	· 

	9 Inversión realizada/a realizar sin IVA (solo inmovilizado) : ………………………………...€

	10. Financiación de la inversión:
Con recursos propios ………………………….€  y con recursos ajenos …………………………...€

	11. Gastos fijos mensuales sin IVA. (promedio) 
Compras, Arrendamientos, cotizaciones a la SS y salarios, suministros exteriores, prestamos y gastos financieros, etc.

	· 

	12. Facturación mensual sin IVA. Promedio mensual de facturación.

	….....................................................€

	13. Margen bruto sobre ventas. ¿Qué porcentaje de las ventas es beneficio sin descontar costes fijos? (alternativamente, qué porcentaje de margen comercial promedio se aplica).

	…...........................%

	14. Umbral de rentabilidad: si se dispone de este dato hacerlo constar poniendo la facturación bruta sin IVA aclarando si es a beneficio cero o con beneficio incluido (retribución de los promotores) Explicar si se factura a la sociedad o si se está contratado laboralmente por ella) .

	15. Umbral de rentabilidad mensual, importe  de facturación que cubre nuestros gastos fijos y variables: facturación sin IVA de: …....................................€ 

(si la facturación anterior incluye beneficio, aclarar de que importe de beneficio se trata: …....................................€)
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